Functii modul:

e Gestiune comenazi client

e Calendare de plata

e Statistici de vanzari si
achizitii

e Date articole

e Coduri de bare articole

e Statistici comenzi de
vanzare

e Oferte catre client

e Politici de preturi

e Liste de preturi multiple

e Codificare Smart

e UM multiple pentru un
articol

e Cantitati suplimentare
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odulul Comenzi de Vanzare a

fost conceput cu scopul de
a gestiona crearea ofertelor
cdtre clienti si transformarea lor in
comenzi de vanzare.

Modulul permite:

@ gestiunea ofertelor catre clienti;

@ inregistrarea comenzilor de vanza-
re;

® generarea automata a comenzilor
de achizitie pentru a garanta livra-
rile la clienti;

@ analiza tendintelor stocului;

Cdutarea unui articol

Articolele pot fi cautate dupa cod,
dupa descriere sau prin introducerea
codului de bare cu un cititor optic,
dupa producdtor sau dupa codul aso-
ciat de client acelui articol.

Articole echivalente

Mago.Net permite codificarea artico-
lelor echivalente intr-un master spe-
cific si introducerea lor in documente-
le de vanzare.

Se va introduce codul articolului, apoi
se va deschide lista derulantd asocia-
ta cdmpului cod pentru a selecta arti-
colelele echivalente (daca au fost
introduse) si a vizualiza disponibilita-
tea lor.

Oferte catre clienti
Cu modulul Comenzi de vanzare pot
fi introduse oferte catre clienti poten-

tiali. Modulul permite:

e identificarea si folosirea eficienta a
clientului potential;

@ identificarea sursei ofertei;

e folosirea eficienta a functiilor docu-
mentului;

@ crearea unei oferte rapid si eficient;

Acest document nu afecteaza inventa-
rul si nu genereaza inregistrari in con-
tabilitate.

Clienti potentiali

Daca clientul nu a cumparat niciodata
de la aceasta companie, atunci va fi
introdus intr-un master separat - cel
de clienti potentiali. Clientul potential
va deveni automat client cand oferta
este acceptatd si devine comanda
ferma. Clientul potential poate fi
adaugat rapid Tn momentul introduce-
rii ofertei.

Master Clienti Potentiali este asema-
ndtor cu Master Clienti si gestioneaza
informatii despre conditia de plata,
lista de preturi si alte informatii folo-
sitoare pentru ofertele de vanzare.

Date de livrare

in oferte pot fi indicate informatii cu
privire la livrarea bunurilor, cum ar fi
termene, ambalare si transportator.
Aceste informatii pot influenta intr-un
mod pozitiv decizia clientilor poten-
tiali. Informatiile vor fi introduse in
mod automat in avizul de expeditie.

Daca la introducerea articolului vor fi



definite si date referitoare la greutate,

metri cubi, etc. acestea vor fi introdu-
se Th mod automat in datele fiecarei
linii din document si insumate in Fisa
Expeditie.

Se poate defini si cine va plati pentru
aceasta livrare.

Comenzi de Vanzare

Comenzile de vanzare nu genereaza
tranzactii Tn inventar sau in contabili-
tate. Cu toate acestea, vor rezerva
articolele pentru cantitatea introdusa
in comenzile de vanzare. O comanda
poate fi introdusa si daca nu are la
baza o oferta.

Prioritati

Daca exista cazuri cand trebuie livra-
te mai multe comenzi pentru aceleasi
articole intr-o zi, se poate sa se intro-
duca o prioritate a comenzii in con-
cordanta cu disponibilitatea articolu-
lui n inventar. Trebuie doar asociata
fiecarei comenzi prioritatea dorita.

Data de livrare

Pentru a planifica corect livrarile este
important sa stim data prevazuta
pentru livrare. Data poate fi introdusa
in cdmpul “Livrare pe”. Data de livrare
prevazutad este folosita pentru gene-
rarea comenzilor la furnizor pentru
bunurile care nu sunt disponibile si Tn
rapoarte.

Conditii de plata
Mago.Net permite, de asemenea,
introducerea conditiilor de plata care
pot fi modificate pentru fiecare com-
panie Tn parte.

in functie de contractele comerciale

cu clientul, data de scadenta poate fi
calculata de la data comenzii sau de la
data facturii. Daca data este modifica-
ta, la salvare veti fi intrebati daca se
doreste recalcularea ratelor scadente
pe baza noii date introduse.

Cautarea unei oferte

Oferta, pentru a fi transformata intr-o
comanda, trebuie sa fie Tncarcata
(selectatd). Daca codul clientului a
fost introdus in comanda, Mago.Net
va afisa numai ofertele facute acelui
client.

Daca nu este introdus nici un client,
sistemul va arata toate ofertele Tnre-
gistrate (incepand cu ultima introdusa
n sistem).

Daca oferta a fost facuta unui client
potential, acesta va deveni automat
client atunci cand oferta va deveni
comanda.

Gestiune Preturi si Reduceri

Pentru a putea gestiona preturi Tn
comenzi sunt necesare instrumente
flexibile, usoare, care sa corespunda
cerintelor.

Gestiunea preturilor si reducerilor in
Mago.Net permite definirea unor
politici de pret flexibile.

Poate permite, de exemplu:

@ setarea tipurilor de preturi si redu-
ceri;

® crearea si modificarea listelor de
preturi, atat manual cat si automat;

@ alegerea unei politici de pret care
se potriveste cel mai bine cu nevoi-
le companiei;

Lista de preturi poate fi atribuitd unui
client, unui articol sau ambilor. Poate
fi aplicat un pret calculat pe baza unui
adaos la costul de achizitie sau cel de
productie.

Se poate seta o politica de preturi
simpla prin introducerea unui pret de
baza direct in Master Articole.

Pretul de baza nu este neaparat si pret
de vanzare. Poate fi folosit Tn docu-
mentele de achizitii si actualizat auto-
mat folosind ca baza un cost, in loc de
pretul de baza.

Gestiune si generarea liste de preturi
de vanzare

Listele de preturi pot fi actualizate
manual sau automat, chiar si pentru o
subgrupa de articole, in cazul actuali-
zarii manuale folosindu-se un instru-
ment automat. Datoritd datei de vala-
bilitate, este simplu de gestionat liste
de preturi pentru anumite perioade
ale anului.

Pot fi aplicate reduceri pentru anumi-
te cantitati, folosind liste de preturi pe
intervale. Poate fi setat un pret fix si o
reducere variabila Tn loc sa se scada
pretul din lista de preturi.

Pot fi, de asemenea, folosite intervale
de cantitati si date de valabilitate
simultan. In continuare, pot fi definite
cantitati si reduceri pentru a defini
metode de operare si prioritati n
conformitate cu politicile companiei.

Mago.Net actualizeaza automat date-
le ultimei vanzari in tranzactiile de
inventar sau in timpul emiterii docu-
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Articolele pot fi cautate dupa cod, dupa descriere sau prin introducerea
codului de bare cu un cititor optic, dupa producator sau dupa codul aso-
ciat de client acelui articol.

mentelor de vanzare. Acest lucru
poate fi personalizat folosind setarile
Cauzelor de Inventar sau parametri
specifici.

Oferte multipe si printarea comenzii
Toate ofertele si comenzile Tnregistra—
te Intr-o anumita perioada pot fi tipa-
rite Tmpreuna, centralizand si eficien-
tizand aceasta activitate.

Cautarea unei comenzi de vanzare
Comenzile de vanzare pot fi cautate in
comenzile de achizitie. Aceasta func-
tie este folositoare cand nu se gestio-
neaza stocuri sau cand se achizitio-
neaza articolele vandute.

Liste de verificare

Posibilitatea analizarii, verificarii si
controlul datelor din arhiva sistemului
este unul dintre principalele aspecte
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ale unui management corect al aface-
rilor.

Mago.Net ofera rapoarte diverse care
permit analizarea, verificarea si con-
trolul tuturor aspectelor legate de
gestiunea comenzilor.

Portofoliul de oferte si comenzi
Listele de analiza a portofoliului de
comenzi permit verificarea cantitatilor
si a preturilor articolelor si serviciilor
din ofertele catre clienti si comenzile
de vanzare.

Anumite rapoarte permit vizualizarea
informatiilor intr-un alt mod, pentru a
analiza corect progresul livrarilor care
urmeaza a fi realizate precum si al
cantitatilor ce trebuie receptionate.

Liste de verificare livrari
Verificarea datelor de livrare din

comenzi este un aspect important al
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activitatii.

Listele de verificare elaborate de
Mago.Net ofera informatii cu privire la
respectarea datelor de livrare a
comenzilor. Vizualizarea datei de
livrare este una din cele mai impor-

tante informatii pentru un vanzator.

Liste de verificare articole comandate
Aceste liste verifica cantitatile si valo-
rile comandate, concentrand analiza
pe clienti, pe articole sau pe ambele.
Pot fi realizate diverse tipuri de anali-
za, ca de exemplu: verificarea progre-
sului comenzilor de la un anumit
client, care articole au fost comandate
de la mai multi furnizori sau daca exis-
ta varfuri sezoniere sau lunare ale
comenzilor.
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